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YOUTH STARTUP ACADEMY Colombia Incubation Eje Cafetero 

 

 

1. DESCRIPCIÓN DEL PROGRAMA 

INCUBAR, en convenio con el centro de Comercio Internacional (ITC) y con la financiación de la 

Agencia Coreana de Pymes y Startups (KOSME), desarrolla el programa Youth Startup Academy (YSA) 

Colombia Incubation para el eje cafetero. Basado en el programa de incubación y aceleración más 

exitoso de Corea, YSA Colombia Incubation está diseñado para apoyar la incubación y el 

fortalecimiento empresarial de micronegocios liderados por jóvenes emprendedores, ésta vez en el 

eje cafetero. A través de un enfoque metodológico ágil y sectorial, YSA Colombia Incubation eje 

cafetero ofrece un proceso completo de formación, diagnóstico, incubación y seguimiento, diseñando 

rutas de intervención personalizadas para los emprendedores participantes. Con ello, se busca cerrar 

brechas en áreas clave como la formalización, el desarrollo de talento, la gestión de recursos 

financieros y la escalabilidad en el mercado. 

 

2. ALCANCE 

YSA Colombia Incubation tiene por objetivo impactar un mínimo de 50 unidades productivas de 

jóvenes emprendedores del Eje Cafetero con potencial para fortalecer sus micronegocios y escalar 

sus operaciones. A través de un proceso de acompañamiento integral, el programa apoyará el 

crecimiento y la sostenibilidad de 16 de los 50 emprendimientos seleccionados, mediante la aplicación 

de metodologías innovadoras, mentorías especializadas y una red de conexiones con el mercado y el 

ecosistema emprendedor. Para lograrlo, el programa estará dividido en cuatro fases: 

 



 

 
 

- Lanzamiento, identificación y selección (45 días). Para la convocatoria se realizarán 4 sesiones de 

entrenamiento virtuales de 4 horas cada una en los siguientes temas:  1) Emprender con 

propósito, 2) Brechas de crecimiento, 3) Modelo de negocios y 4) Crecer con el mercado. En cada 

sesión se emplearán instrumentos que permitan evidenciar el avance y entendimiento del 

emprendedor en cada una de las temáticas, finalizando los entrenamientos se aplicará una 

evaluación de los emprendimientos principalmente en inventario de visiones, conformación de 

equipo y condiciones de mercado para crecer, lo que permitirá seleccionar los 16 micronegocios 

con mayor potencial para ser acompañados bajo una ruta de INcubación de 3 meses, priorizando 

dos sectores económicos. En esta convocatoria será ALIMENTOS Y MODA (CONFECCIONES, 

BISUTERÍA, DISEÑO Y AFINES).  

- Diagnóstico (15 días). El diagnóstico se realizará a cada empresa participante y su emprendedor 

líder, estructurado en cuatro componentes clave: 1. Contexto (ubicación geográfica, 

oportunidades y retos); 2. Perfil del emprendedor líder y sus motivaciones para emprender; 3. 

Nivel de madurez del negocio, incluyen KPI’s como línea de base; 4. Barreras de crecimiento.  

Como resultado del diagnóstico se estructurarán planes de INcubación con rutas de 

INtervención1 personalizados para cada emprendedor según los sectores económicos 

priorizados. Dentro de los planes de INcubación se definirán las rutas de INtervención por las 

cuales deben pasar los emprendedores de acuerdo con sus capacidades y sus necesidades. 

 
1 Una ruta de intervención es una serie estructurada de acciones y estrategias diseñadas para abordar y superar 
desafíos específicos que busquen formalización y crecimiento, guiando a los emprendedores a través de un proceso 
planificado y efectivo para lograr sus metas empresariales. 



 

- INcubación. Esta fase se desplegará en ciclos de acompañamiento2, con una duración de 14 días 

por ciclo, donde se definirán, ejecutarán, probarán y entregarán los avances y resultados en los 

modelos de negocio liderados o gestionados por emprendedores buscando su sostenibilidad y 

crecimiento desde la conexión con mercados y la productividad. 

 

 
 

La fase de INcubación iniciará con una NIVELACIÓN con la que se busca generar capacidades en las 

empresas para superar la brechas específicas de cada sector. El siguiente paso es la etapa de 

INcubación con la que se busca generar capacidades en las empresas para crecer en el mercado (Ver 

figura). 

 

 
 

- Cierre del programa. El programa YSA Colombia Incubation eje cafetero finalizará con un espacio 

de encuentro presencial entre los emprendedores del programa con aliados y el ecosistema de 

emprendimiento REGIONAL, en el que se presentarán los resultados del programa, los 

emprendedores y sus historias de crecimiento y se realizará un reconocimiento a los mejores 

micronegocios en diferentes categorías.  

 

3. DIRIGIDA A 

El programa está dirigido a micronegocios de cualquier sector económico, preferiblemente en Alimentos 

y Moda, con las siguientes características: 

 
2 Implementando la metodología ágil de SCRUM, los “sprints” se orientarán por ciclos de acompañamiento. 



 

- Estar localizadas en el eje cafetero3 

- Contar con al menos 1 persona joven4 en su equipo de trabajo 

- Tener al menos dos años de operación (no implica estar jurídicamente constituido) 

- Haber tenido ventas superiores a los 26 millones de pesos colombianos en el año 2023  

- Demostrar ventas sostenidas en los últimos 3 meses de por lo menos 2 millones de pesos 

mensuales.  

- No es requisito estar legalmente constituidas, sin embargo, se tendrá especial interés en las 

empresas que tengan intención de formalizarse durante el acompañamiento.  

- Estar en plena operación 

- Mostrar un claro potencial para iniciar procesos de consolidación o crecimiento en el mercado 

- Diligenciar y enviar el formulario de inscripción5 

https://incubar.odoo.com/survey/start/1fc3ded5-024b-4c26-a4e9-9b16499ea4f5 

 

NOTA: Se valorarán empresas con un equipo conformado y comprometido, lideradas por al menos un 

socio fundador dedicado 100% a la unidad productiva, con tracción demostrable en el mercado y con la 

firme intención y potencial de mejorar sus capacidades empresariales. 

 

4. CRITERIOS DE SELECCIÓN 

 

Criterios de Selección 50 Unidades Productivas. Se contará con dos niveles de criterios de elegibilidad: 

Habilitantes y aquellos que dan puntaje. Los requisitos mínimos habilitantes determinan la continuidad 

en el programa. 

 

Criterio Descripción 

Resultado 

(Cumple/No 

cumple) 

Ubicación 

Localización del negocio en el Eje Cafetero, con especial 

énfasis en Caldas (Manizales, Chinchiná, Villamaría, 

Neira, Palestina). 

 

Número de personas 

jóvenes en el equipo 

Al menos uno de los fundadores o un miembro del 

equipo debe tener menos de 39 años. 
 

Antigüedad de 

Operación 
Al menos dos años de operación continua.  

 
3 Para esta convocatoria se tendrá especial énfasis en el departamento de Caldas Área Metropolitana y Centro Sur 
(Manizales, Chinchiná, Villamaría, Neira y Palestina) 
4 Al menos uno de sus fundadores debe ser menor de 39 años o que en su equipo de trabajo tenga 1 persona con 
esta característica 
5 Con la presentación de la postulación, cada micronegocio beneficiario acepta conocer y cumplir con las siguientes 
condiciones: Contar con disponibilidad inmediata para vincularse al programa, participar activamente durante la 
ejecución de todas las actividades que conforman el programa y disponer de los recursos necesarios para tal efecto. 

https://incubar.odoo.com/survey/start/1fc3ded5-024b-4c26-a4e9-9b16499ea4f5


 

Operatividad 

Estar en operación plena y registrar ventas sostenidas 

en los últimos tres meses, con un valor mínimo de 2 

millones de pesos mensuales, o en promedio. 

 

Ventas 
Haber tenido ventas por un valor de 26 millones de 

pesos colombianos, como mínimo, en el año 2023. 
 

Disponibilidad 

Participar activamente en el programa y contar con los 

recursos necesarios para ello (humanos, técnicos, de 

conectividad). 

 

 

Al ser seleccionados dentro del grupo de los 50 emprendedores y luego de cumplir con la etapa de 

entrenamiento en el proceso de selección, los emprendedores pasarán a una etapa de evaluación de 

criterios con asignación de puntaje, según lo que se muestra a continuación: 

 

Criterios Descripción Puntaje máximo 

Formalización y crecimiento 

El emprendedor evidencia la necesidad de 

formalización como parte de su estrategia 

de crecimiento. 

10 

Estructura del Equipo y 

Liderazgo 

Composición del equipo de trabajo, 

valorando solidez y compromiso. 
5 

Participación activa de un socio fundador 

con dedicación 100% a la unidad 

productiva. 

10 

Tracción en el Mercado y 

Demanda del 

Producto/Servicio 

Demostración de un historial de ventas 

consistente, que refleje la demanda de 

mercado. 

20 

 

Potencial de Escalabilidad y 

Consolidación 

Claridad en el potencial para consolidarse y 

crecer en el mercado. 
10 

Definición de objetivos de expansión en el 

corto o mediano plazo, incluyendo 

estrategias o interés en ampliar su alcance 

geográfico, diversificar productos o 

mejorar procesos. 

15 

Innovación y adaptabilidad 

tecnológica 

El emprendedor demuestra que ha 

buscado diferenciarse y que ha aplicado 

acciones en este sentido y que está en 

permanente búsqueda para ser mejor que 

la competencia 

5 

Ha avanzado en acciones concretas hacia 

mejorar la presencia digital de la marca, 
10 



 

Criterios Descripción Puntaje máximo 

banca virtual, mejora de procesos, entre 

otros. 

Alineación con los sectores 

económicos de interés 

Las empresas están en los sectores 

económicos de mayor interés para esta 

convocatoria, es decir, Alimentos y Moda. 

15 

 

Total Puntaje Máximo: 100 puntos 

 

Se seleccionarán las 16 empresas que tengan los primeros puntajes para continuar en la fase de 

incubación. Estos criterios permitirán evaluar el perfil de los emprendimientos seleccionados6, 

considerando tanto el potencial de crecimiento como el nivel de preparación para participar en el 

programa de incubación. Los resultados serán publicados en la página de Incubar http://incubar.org/ y 

mediante correo electrónico. 

 

Banco de elegibles: las empresas que hayan obtenido los puestos, 17 al 25, se incluirán en un banco de 

elegibles, es decir, que podrán ser llamadas a participar en caso de que alguna de las empresas 

seleccionadas no pueda continuar. Este llamado se hará solo hasta iniciar la fase de nivelación (ver 

numeral 5. Cronograma). 

 

5. Cronograma 

 

Fase Actividad Fecha 

Lanzamiento, identificación 

y selección 

Apertura de la convocatoria 
7 de noviembre de 

2024 

Webinar 1 – presentación de la 

convocatoria 

15 de noviembre de 

2024 

Cierre de inscripciones al programa 
24 de noviembre de 

2024 

Publicación de resultados selección de 50 

unidades productivas 

27 de noviembre de 

2024 

Masterclass 1: Emprender con propósito 
5 de diciembre de 

2024 

Masterclass 2: Brechas de crecimiento 

(visión, equipo, capacidad, mercado, 

formalización) 

10 de diciembre de 

2024 

Masterclass 3: Modelo de negocios 
12 de diciembre de 

2024 

 
6 En caso de empate, se tendrá en cuenta el orden de inscripción al programa (teniendo en cuenta fecha y hora). 

http://incubar.org/


 

Masterclass 4: Crecer en el mercado 
17 de diciembre de 

2024 

Publicación de resultados selección de 16 

unidades productivas 

27 de diciembre de 

2024 

Diagnóstico 

Autodiagnóstico Línea de base, análisis 

de KPI's 

6 a 24 de enero de 

2025 

Resultado de análisis de diagnósticos y 

construcción de planes 
31 de enero de 2025 

INcubación 

Nivelación 

Entrenamiento especializado Ciclo 1 y 2 
3 al 17 de febrero de 

2025 

Entrenamiento especializado Ciclo 3 y 4 
18 de febrero al 3 de 

marzo de 2025 

Mentorías y asesorías 
3 de febrero al 3 de 

marzo de 2025 

Presentaciones efectivas 
18 de febrero al 3 de 

marzo de 2025 

Incubación 

Entrenamiento especializado Ciclo 1: 

Brechas de crecimiento 

10 al 24 de marzo de 

2025 

Entrenamiento especializado Ciclo 2: 

Pilotos comerciales 

25 de marzo al 21 de 

abril de 2025 

Entrenamiento especializado Ciclo 3: 

Conexiones con el mercado 

23 de abril al 20 de 

mayo de 2025 

Acompañamiento para sector 1 

3 de marzo a 16 de 

mayo de 2025 

Acompañamiento para sector 2 

Asesorías sector 1 

Asesorías sector 2 

Mentorías para sectores 1 y 2 

Cierre Demoday 28 de mayo de 2025 

 

 

 

6. AUTORIZACIÓN PARA EL TRATAMIENTO DE DATOS PERSONALES 

 

Para todos los efectos legales, la presentación, inscripción o registro del micronegocio, de forma 

inequívoca y exclusivamente para los fines de la presente convocatoria implica obligatoriamente la 

autorización expresa del titular de información, para el tratamiento de sus datos personales por parte 

INCUBAR como entidad organizadora de la presente convocatoria. 

 

Quien presente, inscriba o registre el micronegocio como persona natural o la persona jurídica en cuyo 

nombre declara que ha recibido autorización expresa de todas las personas naturales y jurídicas 

vinculadas a esta propuesta y a este proyecto, para suministrar la información a que hace referencia la ley 



 

de manejo de datos, comprometiéndose a responder ante la INCUBAR, por cualquier demanda, litigio 

presente o eventual, reclamación judicial o extrajudicial, formulada por cualquiera de las personas 

naturales o jurídicas vinculadas a las propuestas y al programa. 

 

7. MAYOR INFORMACIÓN 

 

En caso de inquietudes o comentarios sobre la presente convocatoria, favor enviar un correo electrónico 

a ysa.ejecafetero@incubar.org con el asunto “Inquietudes programa YSA Eje cafetero”. 

 

 


